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Katse hintalapun taakse

Lojerin toimitusjohtaja Ville Laine toivoo, etts julkisissa
hankinnoissa huomioitaisiin nykyistd paremmin hinnan
lisdksi laatu ja tuotteen elinkaari. Laki antaisi hanen
mielestadn jo nyt tdhan mahdollisuuden.
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ojer Oy Sastamalasta on todel-

linen julkisten hankintojen ja

kilpailutusten konkariyritys.

Toimitusjohtaja Ville Laine
laskee yhtitn osallistuneen tuhansiin tar-
jouskilpailuihin. Lojer on Suomen johtava
sairaala- ja hoitokalusteiden valmistaja, ja
sen asiakkaista valtaosa toimii julkisella
sektorilla. Vaikka vientiin menee noin 60
prosenttia tuotteista, Suomi on selkesti
suurin yksittdinen markkina-alue.

“Asiakkaiden kirjo on todella suuri:
isosta sairaanhoitopiirist4 tai yliopisto-
sairaalasta aina pienen kunnan yksitti-
seen hoitokotiin”, Laine kuvailee.

Hénen mukaansa hankintaosaaminen
vaihtelee yhté suuresti. Isossa tervey-
denhuollon organisaatiossa on koke-
neita hankinta-ammattilaisia, kun taas
pienessi yksikdssi hankintoja tehd&in
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harvakseltaan, eikii kompetenssia paise
muodostumaan.

”Myos kulttuurit ovat kovin erilaisia.
Vaikkapa tehohoitoon tai vaativaan ki-
rurgiaan hankitaan tasan ne laitteet, jotka
tarvitaan ja halutaan. Esimerkiksi van-
husten tai vammaisten hoivapalveluiden
kalustehankinnoissa puolestaan men-
néin helposti sen selityksen taakse, etti
on pakko valita kaikkein halvinta.”

TAKUUTA EI KYSELLA
Suomalaisten julkisten hankintojen suu-
rin ongelma on Ville Laineen mielesti
pelkdn hankintahinnan tuijottaminen.
Jopa 90 prosentissa tarjouspyynndisti
ostohinta on hinen mukaansa ainoa va-
lintakriteeri.

”Témé sulkee kotimaisen vaihtoehdon
usein pois, silld aina on olemassa halvem-

Suomalaisten julkisten
hankintojen suurin
ongelma on pelkkaan
hintaan tuijottaminen.

piulkomainen tuote. Tim4 ajattelutapa
vain unohtaa sellaiset pikkuseikat kuin
takuun, elinkaaren pituuden tai huolto-
palvelut, joita jokainen yksityishenkilkin
dly&d miettid auto- tai kodinkonekaupoil-
la”, Laine sanoo.

Seuraukset ovat usein surkuhupai-
sia. Ulkomainen vaihtoehto voi p#ihitt4s
kilpailutuksessa suomalaisen muutaman
euron erolla kappalehinnassa, vaikka kyse
olisi tuhansien eurojen arvoisista tuot-
teista. Samalla menetetiin mahdollisuus
tyollistdd suomalaista tydvoimaa.

“Jakun tulee ongelmia, huoltoa ja va-
raosia ei ole tarjolla tai ne joudutaan tilaa-
maan kaukaa - jopa ulkomailta. Matka-
korvaukset juoksevat, ja timénkin lystin
maksavat lopulta veronmaksajat”, Ville
Laine kuvailee.

Hénen mukaansa hankintalaki puhuu
jo nyt kokonaistaloudellisuudesta ja antaa
néin mahdollisuuden tarkastella laatua ja
tuotteen elinkaarikustannuksia. Uuden
hankintalain Ville Laine toivoo tuovan
ndmi seikat esiin entistd vahvemmin.

“Toivottavasti julkisten hankinto-
jen tekijét saavat lakiuudistuksesta
positiivisia evditd. My6s kilpailutusten
hintakynnyksen nosto voi antaa uutta
nikékulmaa.” ¢

Hankintalaki uudistuu

= Julkisia hankintoja koskevat lait uudistu-
vat kokonaisuudessaan kevaalld 2016.
® Uuden hankintalain on tarkoitus tehos-
taa julkisten varojen kaytto4 ja yksinker-
taistaa hankintamenettelyja.
Pk-yritysten osallistumista tarjouskilpai-
luihin on tarkoitus helpottaa.
® Hankinnoissa halutaan ottaa huomioon
nykyistd paremmin hankintojen laatu
seka tyollisyys-, terveys- ja ympaéristévai-
kutukset.
Jatkossa hankinnat taytyisi kilpailuttaa
hinnan ylittdessa 60 000 euroa, kun
nykyinen raja on 30 000 euroa.




